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「中昧や技術は自身があるのに、一生懸命考えて作つた商品やサービスが思つたように売れない。」「なぜ売れないか

わからない。」「売れていても、何年経つても元が取れない。」など、お悩みの方は多いと思います。

本セミナーでは、自社の魅力を効果的に伝えるためにはどうすれば良いのか、商品やサービスの開発・改良をする時の

大事なポインHこついて、デザインと心理学の観点から、それらのヒントをわかりやすくお伝えいたします。

◆◇◆販売促進セミナー◆◇◆【主催】四国中央商工会議所

「

主な講座内容

0伝える力を高める3つのポイント

・情報過多な現代入へ伝える事の難しさ

・伝えるために大切なのは中身よりも0●

・効果的に伝えるための法則

0注意口注目してもらうデザイン

・思わず気になつてしまうデザイン事例

・脳が自動的に反応してしまうデザイン

0印象に残る、覚えてもらうデザイン
・誰もが覚えているビジュアル表現の例

・App臆 社も活用するデザインの法則

0ブレゼンカを高め伝えるデザイン
・情報の受け取り方 3タイプ分析方法

・コミュニケーションカを高めるワーク

・どうすれば魅力が伝わるのか

0お客様から選trれるデザイン

・専門家になるほどギャップが大きくなる

・販促の超基本は『OOにOOを伝えるか』

0デザインの不 思 議 な力

・映画ダ・ヴィンチ'コードで紹介されたデザイン

・古代遺跡や建築にみられる共通の法則

OFHCE
YouDesi部

ま さ き  けい

代表正木 啓 氏
1982年生まれ。デザイン系専門学校を卒業後、広告代理店

に入社し、俯′tナ プ`ニックの担当営業に配属。2年 目は抜擢さ

れ、東京へ転動、入社 3年 目に最速で売上No.Hこなる。5年

で、最年少リーダーに昇進。8年目にマネージャー1こなるまて'の 5

年間,売上No.1をキーブ、年商約 10億円の会社の6億円を

売上げるテームをつくる。現在はそれらの経験から学んできた事

を活かすために、2014年 1月 からOFFiCE YourDesi印 として

独立。デザイナーとして売上アップのためのホームページ、名刺、

会社案内などのデザイン制作やブロデュースを行う。

田田令和5年 6月 7日 (本)10:Oo～ 12:00

団 四国中央商工会議所 会議室

層器諷 30名 (定員になり次第締め切ります。)

※下記申込書に必要事項をご記入のうえ、FAXまたはTELにて、 6月 2日 (金 ) までにお申込み下さい。

げ四目中央商工会議所 (TEL 0896-58-3530 FAX 0896-58-6294)
★コロナ感染状況により、オンラインZoom配信(ハイブリッド)へ開催変更となる場合がございます。その際は、事前にご連絡をさせていただきます。

【会場受講での注意事項】

※会場内ではマスク着用のご協力をお願い致します。

※手・字旨のアルコー)レ 消毒のご協力をお願い致します。

※発熱など体調不良の方は、ご参加をお控えください。無

受講

申込方法 。お問合せ先

6/7(水 )開催 「瞬間で売れるデザインの秘密」セミナー受講申込書 ※このままのサイズで送信して下さい。

四 FAX 0896-58-6294 ※ を 5

事業所名 TEL

所 在 地 FAX

業  種 製造・ 建設 。小売・ 卸売・ サービス・ 飲食 。その他 E― rnait

受講者名

※本申込書にご記入いただいた個人情報は主催者からの各種連絡・情報提供のために利用するほか、セミナー参加者の実態調査・分析のために利用することがあります。


